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■赛事堂药业股份有限公司

℃＼项目 销售额 ．万元) 分店(家)、＼

榜*据 数量 排行 数量 排行

2∞5芷 44000 24 346 28

2004笠 44000 16 267 21

2003每 40∞O 13 232 23

2002：靛 290∞ 14 180 25

2001年 96000 1 '58 18

(含批发)

注：05年原北京一元堂连馈重组后并八矗事堂，其分

店教列八统开，销售壤剐没有计算在内。
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嘉事掌。。暑i．I；瀵演蔫、购杰戏

过去的一年，是嘉事堂大获丰收的一年。

2005年，嘉事堂先是通过股权置换方式，完成对原投资控股的三家企业——北

京嘉事裕丰和北京嘉事宏润、北京嘉事兴月的二次重组，注销其原有法人公司，实

现100％控股，全资管理。其后，出资1300万元，采取现金入资控股方式，参与北

京一元堂改制，成为控股股东，到2006年1月，同样通过股权置换方式进行二次重

组，实现对其全资控股、管理。至此，历经六年，嘉事堂对北京地区的资源整合基

本完成，公司在北京地区拥有的全资直营药店达到248家，覆盖北京海淀、石景山、

丰台、房山、朝阳五个大区，成为北京地区拥有直营门店数量最多、区域覆盖最广

的连锁药店。而嘉事堂在北京地区的拓展也由此划上一个句号，今后的拓展重点将

重点转向外埠，据透露，如果进展顺利，嘉事堂年内在华东地区会有一桩投资合作

行动，将是他们迄今为止投资金额最大的合作个案。

同时，嘉事堂连锁也在北京市场上开展了一系列有声有色的营销活动，着力提

升嘉事堂在北京消费者心目中的品牌形象。如，开展四季药学服务，把专业化作为

嘉事堂连锁的重点发展方向；对重点门店重新装修、改造，在消费者中树立新形象；

出版《嘉事》月刊，在嘉事堂各门店免费派发，打造企业联系消费者、供应商的桥

梁与平台；以及年末岁初开展的2006嘉事·嘉年华大型活动，更是融促销、药学服

务、回馈社会三者于一体，传递出“嘉事为大家”的企业理念。

遵循合作理念，以专业化为导向，进行资源共享、优势互补，积极参与市场竞

争，是嘉事堂确定的下一步发展方向。回顾过去，展望未来，嘉事堂董事长丁元伟

不久前就行业的前景以及嘉事堂的未来发展定位发表了一番精辟的演讲。

药店行业“剩者为王”

丁元伟：在我看来，中国药品零售行业的变革，大约有这么三个阶段：】、传统

药店改制；2、区域性龙头企业之争；3、全国性大型企业主导市场，向国际化发展。

目前市场正处在第二个阶段，朝向第三阶段迈进。美国的经验告诉我们，药品

零售行业的未来趋势是将不断走向集中，最终大部分的市场份额将掌握在少数几家

大型企业手中。

近几年来平价药店的兴起，在我看来是一件好事，由此导致的市场竞争第一可

以起到清理门户的作用，加快行业内的优胜劣汰，第二可以推动企业的进步，第三

提高了行业的进入门槛。我们的企业要想做大做强，就必须从现在开始，努力打遭

一支一流团队，争取进入前五名，才可能在未来拥有一个较好的发展空间。而在这

个过程中，不管是国有企业，还是民营企业，机会是均等的。

北京“四大家族”的说法不准确
丁元伟：媒体的记者朋友在做北京药品零售市场的报道时，常把嘉事堂和同仁堂、金

象、医保全新放在一起，称之为“四大家族”，我认为这个说法并不准确。
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矗事堂参与竞争的“三张牌”
丁元伟：新一年里，嘉事堂连锁将

主打“三张牌”

说图二

改造·PTO
PTO自2005年夏季以来在富庶的苏南掀起了一波又一波的。改造4风暴．由最初的采购联盟逐渐向药店管理组织转型，使

PTo变得更。靠谱“。它给二三级市场中小连锁药店带来了竞争观念的变化。适应市场的经营营销技术以及更为重要的——

自信心。

一、药学服务的专业化。去年嘉事

堂推出的“四季药学服务”反响良好，

中华药学会主动与我们联系要求合作，

目前还在考虑磋商中。“四季药学服

务”的名称已经在工商局进行了注册，

嘉事堂享有该名称的专用权。

二、实行差异化竞争。我们认为药

品大卖场只是一种过渡业态，嘉事堂

并不打算介入这种业态，而是致力于

形成自己的差异化经营。

三、推出低价促销专柜，以自有品

种为主。去年嘉事堂在北京部分门店

尝试推出“一元药”专柜，受到消费者

的欢迎，今年将在此基础上推出“低

价促销专柜”，销售的产品以自有品种

为主。

冠公司

(2005年各项指标排名第一的企业)

销售额最高 人均年创销售额9811 11元

翌妻蓁百竺≥絮是芝蓼限公司 门店数最多
销售额：218'000万元釜姜辐；篙美药房有限责任公司

詈妻竺茎宴大要是烹譬任公司 直营门店最多
总经营面积：230000m2 磊兰；；嚣差锁药店有限公司

蒌竺苎冀銮曩皇!景竺一 加盟门店最多
每平米年创销售额l姗s元竺黑善蚕凳翥有限责任公司
人均销售(人效)最高 4190家

苏州粤海大药房有限公司
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