
理的范围内。专家们分析指出，目前

除三大矿业巨头之外，大量新兴矿业

企业都有很强的投资热情，并在邀请

中国企业参与。为此，国家有关部门

应利用这一时机，大力支持国内资本

投向全球这些新兴矿山，控制这部分

资源，形成战略构架，以制衡三大矿

业巨头的影响力。

据本刊观察，在此次2005中国国

际矿业大会上，不少中国国内企业与

国外矿业企业都有了初步接触和洽

谈，这无疑将成为中国钢铁企业“走

出去”的一个良好开端。

据坊间消息称，日前中国宝钢集

团已经得到了巴西政府的批准，将在

不久与该国铁矿石开采商合建一个生

产能力400万吨钢铁厂项目，预计该

项目将于2010年投入运营；中钢集

团也与澳大利亚Midwest公司签署

合资勘探铁矿资源的协议。按照协议

规定，中钢集团将在合资公司中占

50％股权，这将是目前中国公司在澳

大利亚铁矿资源开采中所获取的最高

比例。

中国寻找盟友的举措，仿佛已经

为新的价格谈判准备好了自己的筹

码。但不少权威人士对此并不乐观。

因为中国目前所准备的这些“王牌”

都是长期的或者意向性的，“远水难

解近渴”。目前国际铁矿石巨头们的

强硬态度也使得中国此次谈判的前景

十分微妙。

一位不愿具名的人士认为，在中

国还没有话语权的现在，中国狙击铁

矿石价格的难度较大。但他同时指

出，今后中国将改变这种被动局面。

据悉，在中国的“十一五”规划中，

已经绘制出了自己的能源路线图：将

今后能源类产品的供应地集中在中国

周边地区。“将印度作为中国主要的

铁矿石供应地已经明确下来，届时情

况会好得多”。

“HIlum，，与“价格侏徭"

首钢集团副董事长、总经理王青海：

国内外两种资源开发并举

由于受地质条件、区域分布等客观制约，中国铁矿石量长期在2．2—

2．5亿吨之间波动，很难满足钢铁工业发展的需要，由此拉动了进口铁矿

石需求的快速增长。2005年中国进口铁矿石超过欧盟和日本，达到1．48

亿吨，成为全球最大的铁矿石进口国；2004年达到2．08亿吨，进口铁矿

石的生铁产量已占全国生铁产量的一半以上；2005年上半年进口铁矿石

1．32亿吨，}52004年同期增长54．55％，占全球铁矿石海运贸易量的50％，

全球铁矿石贸易增量的90％以上流向中国。

由此可见，中国已成为世界钢铁业最主要的生产基地和需求最旺盛

的市场。未来中国钢铁工业走势如何已成为世界矿产业最为关注的话题。

首钢对未来资源需求的战略设想是：实行全球资源战略，充分利用

国内、国外两种资源，通过合资合作、控股参股等多种途径，与国内外

优势资源企业建立长期战略合作关系。

国内资源：以自有矿山为依托，积极开发冀东及鞍本地区铁矿资源。

一是合理开发利用首钢现已掌握资源，包括首钢迁安自有矿和与国

内联营矿资源，发挥其作为首钢重要原料基地对钢铁业发展所起到调节、

稳定原料渠道及价格的作用。

二是积极开发国内新的资源，重点在冀东及鞍本地区。目前已在承

德地区参股开发了约有1亿吨储量的铁矿资源。

三是实施综合开发，提高资源利用效率。根据市场资源价位，以经

济性为前提，重新界定“可利用资源”范围，包括研究利用已闭坑采区

的边帮残留及深部资源；对原废弃的混杂次矿进行再回收；对已闭库的

尾矿砂进行再选回收等措施，充分进行回收，提高资源利用效率。

国外资源：以建立长期、稳定的战略合作关系为主。包括两方面内

容：一是签订长期供矿协议，即在良好合作关系的供应商中选择一些有

实力、有潜力的供应商，与他们签订长期供应协议。包括与cVRD、

HAMERSLEY、BHP billiton、EOBE EIVEE等有实力的国际矿产资源供应商继

续建立长期、稳固、友好的贸易关系。

二是扩大在境外投资协办矿的力度。在准确分析、判断国内外原料

市场供应形势的前提下，择机开发新的海外矿产资源。

万方数据


