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每个人都有他心目中的偶像，球星、影星、作家乃至政

坛名流、金融大鳄，千般万般，形形色色。我心目中的偶像叫

李亦平，琴师。

其中缘由，还得从我小时候说起。

我小时候正是样板戏风行的时候。我二哥爱好音乐，他

买了一把京胡，经常拉，在他影响下，我也学着拉，没几天，

我也能拉几段样板戏了。我的邻居费文芝先生在北京京剧

院上班，原是给苟慧生大师p／§--旦的，“文革”期间病休在

家，天天拉京胡，我老去听、去看，他很喜欢我。我回家跟家

里一说，母亲就买了一些礼品带我去他家，说想让孩子学拉

琴，免得在外疯跑惹事。费先生非常高兴，当即答应，母亲走

后，就认真地教起我来。

费先生同时教我们三四个孩子学琴，我在其中经常受

到夸奖。那时文化课不像现在这样繁重，我只要有机会就

拉，拉的多是样板戏，也拉小开门、夜深沉这样的曲牌。后

来，学校、街道的宣传队找到我，吸收我加入，我就经常跟他

们演出，心里有很高的成就感。两年之后，北京戏校招生，我

满怀希望地去报考，但却落榜。后来从费先生那里得知，我

是因为家庭出身问题落榜的。

这件事对我是个打击，后来虽然也学也拉，但积极性却

不如从前了。后来，参加工作，娶妻生子，为衣食奔波，为养

家忙碌，就把胡琴收进盒子放在柜顶，基本不摸了。

1993年，一个偶然的机会，我在新华书店卖音像制品的

柜台，看到有《京剧伴奏带》，三盘一套，分别是“老生”、“青

衣老旦”、“花脸”，就买了一套。回家一放，很能听得进去，

简直可以用“声声入耳”来形容。这一下子勾起我放置多年

的京胡情结，掸去灰尘，重新拿起京胡，跟着它拉起来。嘿，

那种感觉真好!

这时我才认真地看起盒带上的文字，知道操琴者叫李

亦平。从那时起，我对这位留着大胡子的琴师开始留意，对

他的琴声，听一遍敬意便增加一分，日久天长，我就成了他

的粉丝，他成了我的偶像。他的弓法、指法、手音儿，成为我

追摹的目标。隔三差五，我就会听听他的录音，兴致来了，也

拉几段，力求和他一模一样。后来，我知道他1954年生于天

津，跟杨宝忠、汪本贞学琴，也会拉小提琴，也制作胡琴，傍

过许多名角。由于经常念叨，妻女、朋友都知道李亦平是我

的偶像。

最近，我办了退休手续，彻底放松了。一次，我在我所在

的角门东里小区，见一位老者拉京胡，水平不如我，我就上

前卖弄了一下，结果邻居知道了我能拉两下，于是就有人找

我吊嗓子。居委会有个小票房，也找我拉，使我的积极性一

下子上来了，我买了两把制琴大师许学慈的胡琴，开始天天
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练了!

这时候，在著名书法家、北京宏宝堂画店总经理淳一先

生介绍下，我有幸见到了李亦平老师!

这是京城春色正浓的时节，在南城某小区一个很大的

房间里，我和李老师对面而坐，我激动地跟他讲起22年前

买他磁带的故事，听他磁带的心得，李老师仔细听着，不时

点头微笑。他话不多，但说话有分量。他让我拉几段给他

听，我拉了一段《文昭关》，这段很长，他仔细地听，用手打

着板，听着听着，就跟着唱起来。拉完了，他说：“不错不

错!”我心说，完全按您的路子拉的，怎么会有错?

我虚心地请李老师指出不足，他说：“弓子不能总使半

弓，不能都用尾弓，要用全弓。”说着，他拿起胡琴，给我做

示范。看着我的偶像给我一个人拉琴讲琴，我的感动无以言

表。在李老师的鼓励下，我又先后拉了《三家店》《甘露寺》

《赤桑镇》《赵氏孤儿》选段，李老师打着节拍，跟着唱，每段

拉完，他都点评一下，讲得中肯，让人乐于接受。期间，他还

让我试拉他的琴。说实话，他的琴明显好于我的琴。

一小时后，李老师约好的几位吊嗓的朋友来了，他向他

们一一介绍我：“这是淳一的朋友，小张，琴票。”之后，他开

始给他们吊嗓儿，我在旁边认真地听。有时候吊到半截儿，

他就停下了，给对方讲气口，讲吐字，对方领会之后，再往下

来。

时间过得很快，一晃儿过去了三四个小时。走出小区大

门，分手的时候，我一再向李老师表示感谢，他却平和地表

示没什么，都是朋友，以后常来往。

现在，我拉胡琴的劲头更高了，前两天还特意到中国戏

曲学院的梨园书店购买了李亦平胡琴演奏专集伴奏谱、CD

盘和DVD盘，反复拉反复琢磨，好像其中有无限的学问和

乐趣，我乐此不疲。

原来，留大胡子的李亦平在我心中高大、威严甚至凶

猛，是仰视使然；现在，他平和，热情，亲切，是因为有了面

对面的交流，距离近了，视角变了，感觉更好了!

愿李亦平老师的琴声永远悠扬，永远好听，更愿李老师

青春永葆、快乐常伴!

城市华灯初上，五道口西南角，一辆帕萨特“屁股”大

开，车里的物品吸引了三圈女孩儿驻足，隐约看到里面有头

饰、手链、雪纺衣、帆布鞋，前面有一个小熊板，上面的绿色

荧光标语赫然醒目——“总有一种风格属于您”，其中一位

黑框眼镜、淡妆、长裙的高挑女孩儿在旁边微笑着介绍自己

的商品，细心解答女孩们各式各样关于搭配的问题。她就是

摊主路颖。

27岁的路颖是北京一家公关公司的创意总监，工作4

年，月薪6000元。出身富裕家庭的她从小就对色彩有着天

然的敏感，工作也选择了与此相关的职业。生活中，她也是

众姐妹眼中的“时尚达人”。“以前晚上去酒吧、打牌，现在我

能用自己的建议让更多的女孩找到适合自己的穿衣风格，

我很迷恋这种成就感。”现在她每个月摆摊收入“能到3000

元”。

体会到练摊乐趣的还有北京26岁的“技术男”林远。聪
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明如斯：小林18岁大学毕业后顺利就业，每天的工作状态

就是面对电脑，对话C语言，很少有机会跟人打交道。无奈

之下，他选择通过练摊的方式逼着自己跟外界打交道。小林

的心态很平和，“卖些电脑配件，有对电脑技术感兴趣的就

多聊几句。”两个月的摆摊经历之后，“明显感觉到这哥们爱

说话了，而且比我们多赚不少银子呢!”他身边的朋友拍着

林远的肩膀打趣说。

在北京、上海、福州、青岛、杭州等大中型城市，类似的

“白领地摊族”队伍正在壮大。他们中有公司职员、学校老

师、机关工作人员，还有不少外语流利的“海归”。这些摊主

们大多有房有车，与以往人们印象中的地摊族完全不同。网

络上，这些“白领地摊族”们热议着适合摆地摊的地段、如何

进货、如何与顾客交流并卖出商品，有网友还推出了这类地

摊的“扫货攻略”，还有人提出了“在地摊中创业，享受单纯

的快乐”的口号。
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