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记得我一降生就住在父亲单位分的一间

平房里。这个住处与首钢铸造厂仅一墙之隔。

不“打产”环境还算凑合；一“打产”，我家

可遭了秧。夏天，在外边吃饭，一放上饭桌就

能在上边落一桌的黑色颗粒，白衬衫穿不了一

天就成了黑色。冬天，我所在的平房小区每家

都要生火捅炉子，屋内乌烟瘴气，外边烟雾弥

漫，那空气质量可想而知。

我当时的梦想就是离开这地方，哪怕离开

半天也好呀。这一天终于来到了。学校要组织

到北海公园春游，母亲提前就为我烙好糖饼，

并给两角钱买冰棍，使我高兴得简直就要跳起

来。我穿上妈妈新洗的衣服，系上红领巾，坐

上学校租的公共汽车。

“让我们荡起双桨，小船儿推开波浪。

海面倒映着美丽的白塔，四面环绕着绿树红

墙。”吟唱着这首歌，我来到了北海，我被壮

丽的景色吸引了。南门外，红墙在绿树的掩映

下，雄伟靓丽；进入大门，北海公园的标志性

建筑白塔映入眼帘，碧绿的湖水环绕着的琼

岛，高高耸立的白塔洁白无瑕，在阳光的照射

下，在湖中又呈现出可爱的倒影。更令我兴奋

的是，在湖中划船时那清新的空气和水天一色

的秀美景色让我流连忘返。

我八十年代参加了工作，被分配到了首

钢。在“一千万吨钢万岁”的打产声中，不管

是在厂区工作，还是在居住的小区散步，都是

两个鼻子眼黢黑，晴天一身灰，雨天一身披紫

“其实我开淘宝店时，也有这样的顾虑，

不过喜欢冒险、乐于挑战的性格还真是让我通

过亲身试验，从第一桶金到现在收获的不少小

店粉丝来看，当初选择在网上开店没错！”胡

梦薇谈起自己的网上小店，话语中夹带着几分

自豪：我原来在菜百干了几年，乐于寻找新鲜

事物的性格促使我开了自己的店，又是因为这

样的性格，我在淘宝上开了这家梦君阁。

“在这个珠宝大厅里自己算是第一家做

网络销售的，那还是2007年的事情，可以说

通过网络平台销售珠宝优势与劣势同在。优

点在于网络是一个没有隔阂的大世界，你所

面对的客户群将会一下子被打开，而且简便

的销售模式，迅捷的物流等模式，都为小店

打开了新的世界之窗。但这样需要店主付出

更多的精力去经营网络，用心思、用头脑、

用时间。人的精力毕竟有限，两头兼顾经常

很累，这也是劣势所在。

“其实人们在网络上选择商品具有一定的

习惯性，无论价格高低，最难的是让别人认识

你的小店，他们在你的店里这回买了几百块的

东西，觉得好，相信你的服务，下回没准就能

买几千甚至上万的东西。我开网店到现在，最

高纪录一件商品价值几万块，可想而知，店主

要下多大功夫与客户建立起信任关系。”

当提起究竟如何让客户对小店产生信任，

进行消费时，她说：“首先，时间的付出相当

必要，网络上的朋友随时都可能找你咨询事

情，你对于他们的咨询做出及时且专业的解

答，是建立信任的第一步。此外，一个网络店

铺的装潢能够看得出店主是否用心。比如我这

小店，不单按照消费习惯给予合理分类外，还

将很多自己的心得放在网上，这样一来单纯的

销售变成了情感上的沟通，隔阂消除了，人家

也就愿意光顾你的小店了。”

对于在网络上购买珠宝类制

品，胡梦薇感觉现在有了支付宝

等现代支付手段，以及诸多国家

级珠宝鉴定机构出具的权威鉴定

证书，购买行为还是有一定保

障的。不过还是要提醒大家，

多问、多了解还是相当必要

的，在合理考察销售者的专业

知识，以及淘宝店中的评价度

后，适当出手，相信能够得到满

意的收获。

（编辑·宋冰华）
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文·图◎ 刘会生

我在北京的

开设网络珠宝店得取客户的信任是非常重要的
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红，衣服还有酸味。那时，我多想找一个山

清水秀、鸟语花香、静谧祥和的休闲去处呀!

周末我和同事骑自行车去颐和园，观赏长廊、

佛香阁、大戏台等建筑艺术，徜徉于西堤的山

清水碧；品香山的“西山晴雪”、双清别墅的

“梦感泉”，游圆明园“苏堤春晓”“曲院风

荷”。登高望远，呼吸新鲜空气使我的休闲别

有洞天。

随着休闲质量的不断提升，早晚休闲又列

入我的议事日程。奥运会后，老山郊野公园的

出现，西部炼钢冶铁成为历史，使乔迁到老山

的我，每天都享受到休闲的快乐。

走出家门，就能看到：马路两边楼顶的红

瓦阁楼分外妖娆。进入公园，一抬头就能看到

一排参天的杨树上，6个用树枝搭的鸟巢，在

蓝天白云的映衬下显得蔚为壮观。往公路两边

看，月季、牵牛花、万寿菊、波斯菊正在开花

吐蕊；再往里是高耸的白皮松、雪松等各种人

工种植和天然生长的树木，在随风摇曳中好像

在向我们打招呼。“这不就是古人向往的‘两

个黄鹂鸣翠柳，一行白鹭上青天’的人与自然

的美好协调图吗！每天在这里呼吸新鲜空气，

一边赏美景，一边散步、健身、打太极，使我

疏缓紧张的工作压力，舒筋活血，解除一天的

疲劳，强身健体，愉悦心情，我的休闲从左顾

右盼的周末变成常态化。

有了汽车，我休闲的维度不断延伸。近可

游莲石湖、园博园，远可到延庆的野鸭湖、长

城、怀柔的雁栖湖、密云水库、平谷的桃园和

通州的运河。北京厚重的文化底蕴，独具个性

的地理条件和环境的日新月异使我的休闲之梦

不断实现。

吃有上百年历史的中华老字号美食，喝

有世界各地的茶奶饮，玩有不同层次的旅游休

闲地，赏中外荟萃的舞台剧、影视剧，购有西

单、王府井、前门大栅栏。品味生活，享受生

活，在越来越成为休闲之都的北京，我的休闲

生活有滋有味。

生命不息，梦想不止。随着岁数的增长，

眼界的开阔，生活水平的蒸蒸日上，我又有了

新的休闲梦想。这就是：汽车尾气和雾霾得到

有效治理，交通拥堵远离都市；在新修缮的公

园里、古迹旁，缅怀过去、追忆人生，享受浓

厚的人文关怀，从单纯的物质享受向更高层次

的精神享受飞跃。周末携妻子和儿女逛公园、

商场，吃得饱，睡得着。注重闲暇时光的享

受，体验休闲的魅力。

（编辑·韩旭）
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水质的好坏关系到每一个

市民的身体健康，牵动

着人们的心弦。然而，水的

好坏，其实更多依靠的是自

来水公司每一位员工的责任

心。为此，我们采访了自来

水集团禹通公司的职工、全

国劳模李双军。

拨通全国劳模李双军的电话，听说我们要

写写他的人生小故事，他连连推辞，建议我们

把目光投向更为年轻有为的新一代。在我们的

坚持下，想到可以为社会注入更多正能量，他

接受了我们的采访，道出了自己作为一名全国

劳模的心声。

父母的教导记心上

李双军1957年生于河北曲阳，5岁时跟着

父母来到了北京。父母一辈子都是老实人，父

亲当兵，母亲做了多年的革命工作，是个老党

员，父母的教导就是做人做事都要实实在在。

从小生活在军队大院的李双军，深受父母为人

处世的影响，自小就拥有了一个最朴素、最动

人的理想——做个好人。他的心里一直都怀揣

着这个理想，直到如今始终如此。

干了别人不愿意干的活

李双军20岁插队返城就进入了北京市西城

区自来水公司工作，他扎根于此近40年，早出

最想对年轻人说：
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作者的休闲生活近照


